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AxiSanteé 5, le logiciel

Développé par AXILOG®, principal
éditeur de logiciels médicaux en
France, AxiSanté 5 ORL propose

au praticien un logiciel entiérement
personnalisé et adapté aux besoins
de sa spécialité : mise a disposition
de documents types ORL (diagnostics,
comptes-rendus, certificats, courriers
types), modules spécifiques
d’audiométrie (audiogrammes tonal
et vocal, tympanométrie, latérisation
WEBER)... Ergonomique, convivial et
simple d'utilisation, AxiSanté 5 ORL
permet en quelques clics d'accéder
aux dossiers patients, aux rendez-
Vous, aux recettes et aux feuilles

de soins électronigues.

AXILOG®, qui féte ses 20 ans

cette année, propose également a
ses clients un ensemble de services
d'accompagnement exclusifs :
assistance de proximité avec

50 distributeurs agréés sur toute

la France, formations pratiques

en region, ateliers d'utilisation par
spécialité aux moments des salons et
congrés, télémaintenance et support
technique editeur, mises a jour
automatiques en ligne...

» Benéfice imposable des ORL :
+3,5 % entre 2006 et 2007

Le bilan fiscal des Associations de gestion
agreee de I'Union nationale des professions
libérales (UNAPL), établi selon les declarations
fiscales de généralistes et de specialistes,
qu'a publié “le Quotidien du medecin”, montre
une progression de 4,4 % du bénéfice impo-
sable des médecins généralistes en 2007.
Coté spécialistes, les résultats sont contras-
tés. Certaines disciplines cliniques, hier
pénalisées par le parcours de soins, voient
leur resultat se redresser. Pour ce qui
concerne les ORL, I'évolution 2006-2007 du
bénéfice imposable est positive a + 3,5 %.
Par ailleurs, une etude de l'Institut de
recherche et documentation en economie

de la santé (IRDES) montre, sur la base des
enquétes de santé et protection sociale de
2004 et 2006, que la proportion de consul-
tations en acceés direct a fortement diminué
en particulier chez les ORL. Pour ces spé-
cialistes, la proportion de consultations
résultant d’'un accés direct est passée de
39 % en 2004 a 16 % en 2006. Cependant
les auteurs, Philippe Le Fur et Engin Yilmaz
notent gue cette forte baisse est compensee
pour les deux tiers par une augmentation de
la part des consultations liées au conseil
d'un generaliste et pour un tiers par un
accroissement de la part des séances
demandées par I'ORL lui-méme. =

Part des consultations de spécialistes réesultant d'un acces direct en 2004 et en 2004,
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» Widex Acourex affirme son expertise audiologique a l'occasion
du Congres de la SFORL grace a Widex Equipement

Avec 28 ans d'experience a son actif, Widex Equipement est
un pole de compétence qui regroupe une dizaine de technico-
commerciaux et techniciens dont le role est d’assurer la relation
client de bout en bout, depuis le conseil du materiel, en passant
par son installation, la réparation et |'étalonnage. Chaines de
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mesure, audiomeétres, impédancemeétres, oto-emissions
acoustiques, PEA et PEA automatiques, Widex Equipement
propose une large gamme de produits, et propose une veille
technologique pour assurer et optimiser son service client. m



